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Ofereça descontos especiais ou brindes 

use cu12ons na data ou fim de semana 

Coleção Exclusiva ou Produto para 

público feminino. 

Use datas comerciais que conversem com 

seu público e o pro12ósito de sua marca. 

• • 



(J 

-

e-V'.·-·-
� ---------

. g_ 

O 
. -

- ...---F-1 -�-

AUTENCIDADE X PÚBLICO 

Voz e Comunicação Pessoal nas redes 

cria relacionamento e conexão. 

PROMOÇÕES ESPECIAIS - SEMANA OU MÊS 
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Descontos exclusivos, brindes ou 

benefícios adicionais incentivando a fidelidade 

FAÇA CONTAS 
Não esqueça da saude financeira de seu negócio. 
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Não faça descontos se for prejudicar 

a saúde financeira de seu negócio. 

*use criatividade para mostrar o quanto o seu cliente 

é especial e essencial para sua marca . 
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ANTECIPAÇÃO DE DEMANDA 

PlaneJe sua logística com antecedência,aurnentando o 

estoque e garantindo que haja recursos suficientes 

para atender aos pedidos. 

PRIORIZE ATENDIMENTO 

Prepare-se para o aumento no volume de consultas 

e solicitações, oferecendo canais de comunicação 

eficientes e respostas rápidas às dúvidas e problemas. 

AGILIZE ENTREGAS 

Priorize métodos de envio rápidos e seguros,otimizando 

os processos de embalagem e despacho para garantir 

a entrega pontual dos produtos aos clientes. 

*principalmente se seu produto é diretamente ligado a Páscoa
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baixe aqui 

MARÇO 
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https://alyma.com.br/wp-content/uploads/2024/02/CALENDARIO-MARCO-2024-ALYMA.webp
https://alyma.com.br/artigos

